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RESUMEN PROFESIONAL

· Ingeniero con 7 años de experiencia profesional, con un perfil orientado hacia el logro de objetivos con alto compromiso humano y notorias habilidades interpersonales. Manejo de herramientas de inteligencia de negocios, entendimiento y funcionamiento del retail desde el punto de vista comercial y de supply chain, siendo el nexo facilitador y conector de ambas áreas. Habilidades de negociación multinivel, capacidad de dirección de equipos, visión estratégica, alto análisis numérico y liderazgo son algunas de las características para aportar a una compañía.


EXPERIENCIA LABORAL

· José Rivero LLamazales (El Volcán – Isel), Santiago (May 2016 / a la fecha)
Jefe de Compras, Gerencia de Desarrollo y Compras
Dar soporte a las 2 empresas de la compañía, Isel (Retail) y El Volcán (HORECA).
	A cargo de la dirección y liderazgo de 3 Analistas de compra. Dentro de las funciones están: continuidad operativa en todo el proceso de compras de reposición y de productos nuevos, apoyo en la toma de decisiones. Análisis de inventarios y de proyección de inventario, análisis de precios, costos, márgenes y mantenimiento del maestro de productos. Coordinación con las tiendas en la implementación de políticas de precios y elaboración de status y edad de los productos (obsoletos y sin movimiento).

· Sodimac S.A, Santiago (mar 2014 / Ago 2015)
Jefe de Planificación de Compras, Gerencia de Cadena de Abastecimiento
A cargo de la dirección y liderazgo de 5 planificadores de compra (planners). Dentro de las funciones están: presupuesto de compra, apoyo en la toma de decisiones de la frecuencia, cantidad, plazos y todo el supply chain del producto (desde la compra hasta la liquidación).
Adicionalmente, elaboración del plan de venta, costo, margen, contribución, rotación, GMROI e inventario de la compañía. Presentación mensual de resultados a la gerencia general (ventas, inventarios proyectados, obsoletos y abierto a compra).

· Sodimac S.A, Santiago (jul 2013 / mar 2014)
Planificador de Compras Senior (Planner), Subgerencia de Construcción, Gerencia de Cadena de Abastecimiento
A cargo de la planificación de compras push de la subgerencia de construcción. Análisis de frecuencia de compra, llegadas y prioridades de ingreso a bodega de contenedores. Reportes de gestión a toda la gerencia comercial y otras áreas de apoyo.

· Sodimac S.A, Santiago (jun 2012 / jul 2013)
Planificador de Compras HOMY, Gerencia de Cadena de Abastecimiento.
A cargo de la planificación de compras push del formato de venta de Sodimac. Apoyo constante en la toma de decisiones para la Gerencia comercial (gerentes de negocio), Análisis de frecuencia de compra, llegadas y prioridades de ingreso a bodega de contenedores y progressive mark down. Presentación mensual de resultados a la gerencia del formato (inventarios proyectados y abierto a compra).

· Cencosud Retail S.A, Santiago (may 2011 / may 2012)
Planner Rubro Supermercados (Jumbo – Santa Isabel) Non Food y Food Importados, Gerencia de Planificación Comercial.
A cargo de la planificación de compra de juguetería y librería, consiste en hacer presupuesto para las todas temporadas, participando en la definición de unidades, venta. Margen, contenedores y fechas de llega de la mercadería. Adicionalmente en food importados, forecast de venta y compra de temporadas festivas por producto y tienda.

· Empresas La Polar, Santiago (oct 2009 / may 2011)
       Ingeniero Analista Comercial, Gerencia de Ventas.

· Arauco Distribución S.A., Santiago (oct 2007 / dic 2008)
Ingeniero Analista Comercial, Subgerencia de Ventas.

ANTECEDENTES ACADEMICOS

· (2000-2007), Ingeniero Civil Industrial, Licenciado en Ciencias de la Ingeniería,  Universidad Católica de la Santísima Concepción, VIII región. 
· (1996-1999), Colegio Cholguán, Yungay, VIII región. 
· ( En curso), Diplomado en Management Lade Bussiness School.

.MANEJO DE SOFTWARES COMPUTACIONALES

· Microsoft Office (Excel, Word, PowerPoint, Outlook, Project, Access), nivel avanzado.
· SAP (PM / MM), nivel usuario; BW (Business Warehouse)
· SQL server, nivel intermedio.
· [bookmark: _GoBack]Citrix – JDA (R-Net, ODBMS, Retail Ideas).

IDIOMA

· Inglés oral, escrito y lectura, nivel intermedio – avanzado (KOE y Open English)

REFERENCIAS LABORALES

· Danny Szanto, Gerente Comercial, de Marketing y Venta a distancia, Sodimac Chile,dszanto@sodimac.cl, 93210568.

· Marcelo Lovazzano, Subgerente de Planificación y Control de Gestión, Sodimac Chile, mlovazzano@sodimac.cl, 93249815.

· Claudio Venegas, Subgerente Comercial, Sodimac Chile, cvenegas@sodimac.cl, 97395932.
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